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Le paiement intégré
Simplifier la gestion des flux de paiement 
et améliorer l’expérience utilisateur
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Programme
Le paiement intégré, 
un accélérateur de revenus

Jean GUILLAUME
CEO - Xpollens

Dimitri RODRIGUES
CPO - Xpollens

Retour d'expérience &

Benjamin FONTENAS
Directeur – Mille et Une listes
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Jean GUILLAUME

CEO - XPOLLENS 

Dimitri RODRIGUES

CPO - XPOLLENS 

Le paiement intégré, 

un accélérateur de revenus
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x10
ESTIMATION D'EVOLUTION DU MARCHE DE

LA FINANCE EMBARQUÉE EN 2025

Source: skaleet.com - Févier 2022
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+13M
de clients actifs Web & Mobile des 
Réseaux BPCE*

8Mds
de transactions par an*

24M
de cartes gérées (1er émetteur VISA 
en Europe continentale avec BPCE)*

+ de 20%
des activités de Processing en France*

*chiffres BPCE Digital & Payments 

Xpollens, plateforme de Banking-as-a-Service du Pôle Digital & 
Payments du Groupe BPCE, 2ème groupe bancaire en France

ONEY
METIER 

PAIEMENTS

Directions 
INNOVATION,

DATA ET DIGITAL

BU Digital
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Xpollens en un clin d’œil 

3,8 millions 
de wallets ouverts de flux

150
collaborateurs 

experts, dont 90
talents Product & 

Tech

Xpollens conçoit des solutions de paiement innovantes grâce à :

Une technologie dernière génération par API

Un accompagnement sur mesure et des services personnalisables

ASSURANCE RETAIL ECOMMERCE TRAVEL

Tous secteurs Couverture 
Européenne

KYC & moyens 

de paiement

2 milliards €
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Gestion des flux entrants & sortants Emission cartes de paiement

Le paiement nativement intégré dans les process
et les offres des entreprises

Document confidentiel - Ne pas diffuser



C1 - Public Natixis

88

5 BINs 5 BINs5 BINsDIGITAL
BANKING

FINANCIAL 
MANAGEMENT

CUSTOMER 
EXPERIENCE

.API Real
Time

24/7 +99,99%

Equiper les clients 
de services 
bancaires

Simplifier la 
gestion des flux 
de paiement

Proposer une 
expérience client 
sans couture

Un ensemble complet de solutions et services de paiement 
dédié aux entreprises innovantes en Europe
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Équiper les clients de services bancaires

.API

Real
Time

24/7 +99,99%

Business Case BNPL

CONNAISSANCE 

CLIENT 

ENRICHIE

PILOTAGE 

SIMPLE

DEPLOIEMENT 

ACCELERÉ
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COMPTE INTERNE 

Vos interfaces

Simplifier la gestion des flux 
de paiement

Travel Développer le 
programme de fidélité

Recharger 
instantanément les 

wallets de mes 
clients 

Gambling

Couplage du 
programme de fidélité 
et collecte de la data

Parcours fluide, 
méthodes de paiement 
innovantes & adaptées

Emission

Cartes

Data

Paiements

Initiation

de Paiement
Instant

Payment

IBAN

Virtuels
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COMPTE INTERNE 

Vos interfaces

Simplifier la gestion des flux 
de paiement

RETAIL

« Optimiser les 
paiements fournisseurs 
et la trésorerie entre mes 

différentes filiales »

Automatisation & 
sécurisation des flux

Diminution du nombre 
des virements sortants, 
gain sur le BFR

Simplicité du reporting
grâce au rapprochement 
et la traçabilité des 
opérations

API temps

Réel

Instant

Payment

IBAN

Virtuels
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3 modes d’intégration flexibles

Distribuez les solutions de 
paiement à vos clients de 

façon simple et rapide

Vos agréments, vos comptes
Equipez vos clients de services bancaires 

complémentaires

Profitez d’une plateforme de 
gestion de tenue de compte 

sans aucune contrainte

Client Agent

Votre
Licence
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Solution technique 

par API simple et 

documentée

• Facile d’intégration

• Marque blanche

• Ouverte

Interface et paramètres

simples & modulables

• Gestion des droits d’accès 

avec délégation

• Notifications temps réel

• Sans limite

Une solution en marque blanche pour une expérience 
personnalisée et sans friction 
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Les 3 principaux bénéfices du paiement intégré

Gagner en 

productivité

Accélérer 

le revenu

Fidéliser 

les clients
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&

Jean GUILLAUME

CEO - XPOLLENS 

Dimitri RODRIGUES

CPO - XPOLLENS 

Benjamin FONTENAS

Directeur – Mille et Une listes
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La société Mille et Une Listes

Deux services à l’attention des clients 
du Grand Magasin Galeries Lafayette et BHV Marais

Un Site Cagnotte 

Pour des évènements festifs : 
anniversaires, pots de départ, 
crémaillères, naissance…

Un Site Mariage 

Ouverture de listes de 
Mariage
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Elaboration du projet, définition du produit, 
développement du site…
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Un produit évolutif et différenciant

Une carte 
personnalisée à 
l’image de l’Enseigne

Un réseau de dépense 
qualitatif :

✓ Les magasins Galeries 
Lafayette 

✓ Les magasins BHV

✓ Voyageurs du Monde

Un avantage 
supplémentaire 
pour les clients qui 
achètent dans les 
enseignes du Groupe 
Galeries Lafayette :

5% de Cash Back de 
l’ensemble de leurs achats 
crédité sur leur Liste de 
Mariage

Document confidentiel - Ne pas diffuser



C2 - Internal Natixis

C1 - Public Natixis

19

Une liste en chiffre :

6500€ récoltés en moyenne

Les tops Listes :

30 000€ à 35 000€

Lancement du site, accompagnement
et 1ers retours

Le ticket moyen en 
magasin :

330€ en moyenne
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Questions ?
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